
MARTES 10 DE JULIO, SESIÓN 1

   09.00 - 09.30 ! MÓDLUO 1: DEFINIR EL SUEÑO Y EL PROYECTO

     09.30 - 10.30 ! MÓDLUO 2: PROBLEMA Y SOLUCIÓN 

          10.30 - 11.00! COFFEE BREAK

         11.00  - 12.00! MÓDULO 3.1:  SEGMENTACIÓN DE CLIENTES

        12.00 - 13.00! MÓDULO 3.2: BEACHHEAD O MERCADO DE ENTRADA

       13.00 - 14.00 ! MÓDULO 3.3: TAMAÑO DE MERCADO

MIÉRCOLES 11 DE JULIO, SESIÓN 2

      09.00 - 10.00! MÓDULO 4: PROPUESTA DE VALOR Y VENTAJA COMPETITIVA

         10.00 - 11.00! MÓDULO 5:  MÉTRICAS CLAVE, INDICADORES Y METAS 

          11.00 - 11.30 ! COFFEE BREAK

          11.30 - 12.30! MÓDULO 6: COSTES, INGRESOS Y FINANCIACIÓN 

        12.30 - 13.30! MÓDULO 7: EQUIPO Y LIDERAZGO 

        13.30 - 14.00! RECOMENDACIONES PARA LA PRESENTACIÓN O PITCH ELEVATOR

JUEVES 12 DE JULIO, PRESENTACIÓN PROYECTOS

        10.00 - 12.00! PRESENTACIÓN DE PROYECTOS Y REFLEXIÓN CONJUNTA 


