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¿Cómo empezamos?

Valoración empresas mediante sus datos fundamentales
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Análisis de portfolios con acciones, bonos y fondos de 
inversión, y seguimiento comercial
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Documentación del proceso de asesoramiento
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Imparcialidad

Justificación

Conocimiento

Comunicación de escenarios 

Transparencia y método
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1. Encontrar el interlocutor adecuado

2. Identificar aliados en la organización

3. Ser transparente

4. Tener paciencia
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