Emprendedores

Equivocarse es necesario para mejorar

El primer consejo que daria a los jovenes que buscan una oportunidad
emprendiendo sus propios proyectos, seria no tener miedo al error.

Esther Ramo. Comunicacion ESPAITEC

y local, cuenta en la actualidad con clientes en

Madrid, Barcelona, Valencia, Murcia, Gijon, Va-
lladolid y otras ciudades del panorama nacional. Su
crecimiento en numero de clientes e importancia de
los mismos ha supuesto también creacién de puestos
de trabajo, pasando del autoempleo a un equipo muti-
disciplinar de 14 profesionales de diferentes dmbitos:
gestion de redes sociales, posicionamiento en Google,
desarrollo y disefio web, creatividad, etc.

| 0 que empieza siendo un proyecto unipersonal

Hoy hablamos con Victor Rodriguez, un joven de Al-
querias del Nifo Perdido Licenciado en Publicidad y
RRPP y Diplomado en Turismo por la Universitat Jaume
I, que lidera a un equipo joven y talentoso en constante
evolucién. Un emprendedor que, tras su paso durante
cuatro afios por una de las compafiias mas importan-
tes del panorama online de este pais, decide iniciar su
andadura en solitario de la mano de un proyecto de
marketing online que bautiza como Pinchaaqui.es.

éQué te lleva a emprender en plena crisis?

La decisidon de emprender en un momento en el que el
mercado ya dejaba todos los dias cientos de empresas
tiradas en la cuneta, viene motivada por la conviccidon
absoluta de que internet era una revolucién imparable
que iba a cambiar por completo la forma de comuni-
carse de las empresas con sus mercados, y éstas esta-
ban obligadas a contar con profesionales capaces de
interpretar las nuevas reglas del juego y aprovechar las
oportunidades de negocio que se presentaban.

éCual es la esencia de Pinchaaqui.es y
qué diferencia podéis ofrecer al entorno
empresarial?

Ofrecemos trabajo orientado a generar negocio, apro-
vechando las oportunidades que actualmente ofre-
ce internet, practicamente en cualquier mercado.
Nuestra esencia radica en el talento, la capacidad vy
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el compromiso con los resultados de nuestro equipo
humano; ésta es la base sobre la que trabajamos para
aportar rentabilidad a cada una de las empresas que
deposita su confianza en nosotros.

De entre las novedades que incluye vuestra forma de
organizacion destaca vuestra atipica ubicacidn fisica
hasta hace poco. ¢{Como os habéis coordinado?

En los inicios, la implantacion de un espacio de trabajo
virtual vino dada por la necesidad de iniciar un proyec-
to sin costes estructurales que condicionaran la viabili-
dad financiera del proyecto. De hecho, tener unos cos-
tes estructurales minimos nos ha aportado flexibilidad
y competitividad en precios. También es cierto que,
tras cuatro afios con este modelo, ha llegado la hora
de cambiar, pues cada vez resulta mas dificil gestionar
un equipo tan grande a distancia.

Por ello, en 2014 comenzamos inaugurando oficinas
en Vila-real, que se suman a las oficinas comerciales
de las que disponemos en Valencia y Madrid. También
este aifo, hemos tenido presencia comercial en Lon-
dres, a fin de comercializar servicios de produccién au-
diovisual de animacién 3D y 2D.

¢CoOmo se consiguen grandes cuentas
tipo Porcelanosa u Otis siendo tan jove-
nes como empresa? ¢{Qué supuso esto
para vosotros?

Evidentemente, que empresas como Porcelanosa u
OTIS depositen su confianza en ti no es sencillo. Con-
seguir este tipo de clientes es fruto de plantearles pro-
yectos muy a medida, que encajen a la perfeccién con
sus necesidades. Pero el mérito no estad en conseguir
estas cuentas, realmente estd en ser capaces de ganar-

Volveria a repetir sin lugar a dudas
la aventura de emprender por la
satisfaccion de levantarte dia a dia
y hacer algo que te gusta.

se la confianza de este tipo empresas, hasta el punto
de trabajar mes tras mes desarrollando sus estrategias
de marketing online. Estos dos clientes, en particular,
que llevan trabajando con nosotros varios aifos, supo-
nen para nuestra empresa una garantia de profesio-
nalidad cuando te sientas ante cualquier empresario
para ofrecerle tus servicios.

é¢Hay algo de lo que te arrepientas
en esta etapa como emprendedor?
éVolverias a hacerlo?

No me arrepiento de nada, en ocasiones he tomado
decisiones equivocadas, he cometido errores, pero
me han ayudado a crecer y a ser cada dia mejor,
tanto como lider de un equipo humano excepcio-
nal, como en la gestiéon de nuestros clientes. Equi-
vocarse es necesario para mejorar, de hecho el pri-
mer consejo que daria a los jovenes que buscan una
oportunidad emprendiendo sus propios proyectos,
seria no tener miedo al error.

Esta aventura la volveria repetir sin lugar a dudas. En
primer lugar, por la oportunidad que me ha brindado
Pinchaaqui.es de conocer y compartir mi dia a dia con
un grupo de gente de una calidad profesional y huma-
na infinita, en segundo lugar, por la satisfaccion de le-
vantarte diariamente y hacer algo que te gusta. |




