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loTsens Smart City, una plataforma
horizontal para el desarrollo de
ciudades inteligentes desarrollada en

Castellon
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de ciudades inteligentes con |la que recolectar, inte-

grar, almacenary analizar la informaciénde la ciudad
con una perspectiva global. Permite conocer en tiem-
po real pardmetros como consumo de agua potable,
control de alcantarillado publico, plazas disponibles en
las estaciones de bicicletas, riego inteligente de par-
ques y en definitiva, todo lo que ciudadanos y gober-
nantes puedan imaginar para la gestion de los recursos
publicosy privados.

I oTsens es una plataforma horizontal para desarrollo

Concebida inicialmente comouna herramienta de ges-
tién interna para optimizar y ahorrar costes del Gru-
po Gimeno, firma que emplea a mas de 4.000 traba-
jadores en diferentes dreas de negocio, loTsens es en

El equipode loTsens

la actualidad una start up que desde hace poco més
de un afio comercializa su tecnologia a nivel nacional
e internacional, con presencia destacada en paises
drabes y una expansion creciente por América Latina
y Oceania. Hablamos con Ignacio Llopis, Responsable
del Desarrollo de Negocio de lotsens para conocer la
herramienta y sumergirnos en el futuro a través de las
ciudades inteligentes.

¢Como surge la idea de desarrollar esta plataforma?

La idea nace como start-up dentro de la division Inter-
net de las cosas (loT) de la empresa ADC Infraestructu-
ras y Sistemas, brazo tecnolégico del Grupo Gimeno. El
grupo tenia la necesidad de ofrecer soluciones para las
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distintas empresas que lo componen: Facsaen lages-
tion del agua potable y residual de las ciudades; Fobe-
saen la recogida de residuos urbanosde las ciudades;
y Hoteles Intur en el drea de turismo y ocio. Tras des-
cubrir que podiamos ofrecerles soluciones tecnoldgi-
cas que cubrian sus expectativas, optamas por dar el
salto fuera del grupo y empezar a comercializar nues-
tra plataforma en el exterior.

éQuéesahorala empresa?

Llevamos muy poco tiempo en el mercado pero esta-
mos siendo siempre reactivos en lo relacionado con la
blsqueda de clientes, son ellos los que vienen a bus-
carnos a nosotros solicitando una solucién inteligente
para su empresa , ayuntamiento o entidad. En 2013
fuimos visitantes del Smart City Expo de Barcelona,
el congreso de mayor relevancia a nivel internacional
sobre ciudades inteligentes. Tan sélo un afio después
fuimos invitados por la organizacién del Congreso a
exponer nuestra plataforma horizontal con un
espacio propio. Desde entonces no hemos
parado de ewlucionar como empresa, con-
siguiendo dar servicio a importantes dientes
que buscan soluciones “Smart” a nivel nacional
pero sobretodo interacionalmente.

En abril de este afio fuimos invitados por la Co-
mision Europea a formar parte del Grupo de
trabajo “European Innovation Partnership on
Smart Cities & Communities”, donde aporta-

mos nuestra vision y conocimiento sobre el mercado
actual Smart Cities en Espafia y Europa, con el objetivo

de mejorar el marco legal y administrativo actual.

¢Qué ventajas ofrece frente a tecnologias similares
existentes en el mercado? ¢En qué dreas de gestién
de un ayuntamiento se pueden aplicar vuestras so-
luciones?

En primer lugar realidad, soluciones para ciudades in-
teligentes listas para implementar. El mercado de las
ciudades inteligentes esté lleno de humo. La la mayo-
ria de soluciones existentes son meramente presen-
taciones powerpoint donde se detalla una Smart City
que estd todavia por desarrollar a nivel de software y
hardware. lotSens esun producto tangibley realy que
puede ser facilmente presupuestable ad-hoc. Ademds,
contamaos con partners estratégicos a nivel de desplie-
gue sobre ciudades que nos aportan la mano de obra
necesaria para instalar los sensoresy comunicaciones
sobre las ciudades. En segundo lugar, existe en el mer-
cado gran cantidad de soluciones cerradas de software

& hardware que ofrecen poco o nulo
nivel de interoperabilidad que per-
mita una gestion mas facil de proce-
sos dentro de una ciudad. Nosotros
ofrecemos una solucién para las di-
ferente dreas que engloba una Smart
City, lo que necesita un ayuntamien-
to para tener controlado en tiempo
real todos los parametros relaciona-
dos y de importancia tanto para ellos como para sus
ciudadanos: gobierno, movilidad, energia, medio am-
biente, ciudadanos y turismo.
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¢Qué hace que vuestra tecnologia sea tan diferente?

La solucién alcanzada por loTsens permite integrar de
manera dindmica agentes heterogéneos en un siste-
ma integral de ciudad inteligente con comunicacién
bidireccional. Es decir, la tecnologia desarrollada por
loTsens permite que los mdltiples tipos de agentes ne-
cesarios en el dmbito de Internet of Things y las Smart
Cities, como por ejemplo sensores, actuadores y siste-
mas de informacién con capacidades de computacion
y comunicacién heterogéneas, se integren y comuni-
quen entre si, reportando informacién en tiempo real.

Mediante el uso de estindares se establecen redes
de comunicaciones con los sensores que transmiten y
consumen mensajes a través de sistemas de colasalta-
mente escalables. El servidor central procesa o genera
estos mensajes heterogéneos utilizando componentes
especializados para cada tecnologia, integrados de
manera dindmica. Con esta arquitectura loTsens per-
mite desarrollar soluciones para ciudades o espacios
inteligentes en dreas como la gestién inteligente de re-
siduos urbanos, |a tele-lectura de contadores de agua,
la eficiencia energética o el e-Gobierno, entre otros.

{Quién es vuestro plblico objetivo? ¢Cudles son
vuestros principales clientes?

Nos dirigimos principalmente a administraciones pu-

blicas que necesiten tener una soluciénintegral intero-
perable con todos sus sistemas actuales y nuevos que
quieran integrar. También, a empresas privadas que
necesiten tener controlados todas las aéreas de servi-
cio bajo una misma plataforma.

¢{Mercado nacional o internacional? ¢En qué paises/
ciudades estdisy dénde os gustaria llegar?

El 30 por cien de nuestro mercado es nacional, donde
tenemos proyectos distribuidos por toda la geografia
espafiola, y un 70% internacional donde hemos traba-
jado sobre todo en paises drabes pero cada dia nos lle-
gan peticiones mas lejanas comodesde América Latina
o incluso Oceania.

¢Cudles son las principales dificultades, si las hay, con
las que os encontrdis a la hora de comercializar vues-
tra tecnologia?

Nos resulta complicado cerrar proyectos pilotos con
ayuntamientos a los que ya han llegado antes grandes
consultoras ofreciendo proyectos sobre un power-
point que acaba en nada.

¢Cémo os veisen 3 afios?

Nos vemos habiendo conseguido ser una plataforma
de gestiony control de Smart Cities de referencia tanto
a nivel nacional como a nivelinternacional. |
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