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Comunitat Valenciana
Business Angels Network
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TRUST ME



CUADERNOCUADERNO
Jornada Financiación 
Para No Financieros
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CUMPLIR



1.- DESCRIPCION

¿Cuál es su modelo de negocio?



HISTORIAS



NEGOCIO



2.-PR0PUESTA DE 
VALOR



3.-EQUIPO



ESFUERZO



Se invertirá en el piloto no en la máquina“ ”

GANAR 



GOLUM 



4.- MERCADO



CLAROS

�¿Qué TAMAÑO tiene el mercado? 

�¿QUIENES son sus clientes?

�¿CUANTO van a vender?

�¿Cuánto y en que va a GASTAR?



5.- HITOS



6.- ESTRATEGIA



7.- SITUACION





8.- ECO-FIN



�1.- Descripción del Proyecto

�2.- Propuesta de Valor

�3.- Equipo

�4.- Mercado

�5.- Hitos alcanzados

�6.- Estrategia

�7.- Estado Actual – Next Step

�8.- Datos Económico - Financieros

PROYECTO

�8.- Datos Económico - Financieros
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Emprendedor y Director de CvBan

www.cvban.org/blog
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