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Mantenerse vivo... con permiso de $
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S DATOS QUE DEBI

- v:Que TAMARO tiene el mercado?

v ;QUIENES son mis clientes?
.AR..

¢CUA voy a vender?
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v'1.- Descripcién del Proyecto

v'2.- Propuesta de Valor

v'3.- Equipo

v'4.- Mercado

v'5.- Hitos alcanzados

v'6.- Estrategia

v'7.- Estado Actual - Next Step
v'8.- Datos Econémico - Financieros
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